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MBA FOR SALES.



Mit dem MBA-Studium im Bereich Sales bietet die 

HARREITHER Akademie in Kooperation mit der 

Fachhochschule Burgenland eine ideale Möglichkeit, 

enormes Fachwissen im Bereich Verkauf weiterzugeben. 

Akademisch fundierte Erkenntnisse, gepaart mit 

praktischen Beispielen aus Erfolgsunternehmen, bilden 

hier eine der Grundlagen zum Aufbau des Lehrstoffes. 

Die akademischeakademische
AusbildungAusbildung im
Verkauf.

DER PROFI IM VERKAUF.
IST BEGEHRT UND HAT ERFOLG.

Zusätzlich zur Vermittlung der Lehrinhalte präsentieren 

die TeilnehmerInnen im Rahmen der Gruppen- und 

Hausarbeiten sowie der Masterarbeit Aufgaben und 

Projekte aus ihren eigenen Unternehmen. Firmen 

profitieren somit vom erworbenen Know-how der MBA-

Absolventen, die eine kompetente Managerausbildung 

auf internationalem Niveau erhalten.



DAS SAGEN UNSERE ABSOLVENTEN

„Das MBA-Studium war die 

Initialzündung zur Selbständigkeit. 

Mit einem fundierten wirtschaftlichem 

Know-how als Unternehmer meinen 

zweiten Karriereweg einzuschlagen, 

war die Basis für meinen heutigen 

beruflichen Erfolg.“

(THOMAS SYKORA MBA)

„Hier hatte ich die Möglichkeit, meine 

praktischen Erfahrungen aus der 

Zusammenarbeit mit Medien und 

Wirtschaft nun mit fundiertem Wissen 

zu verknüpfen. Die Masterthesis 

bildet nun die Grundlage für meine 

Vorträge.“

(ALEX MEISSNITZER MBA)

MASTER STUFE:
 3 Wissenschaftliches Arbeiten - Exposé (1 Tag)

 3 Master Thesis

VORTEILE & ZIELE:
 3 Akademischer Abschluss

 3 Fachspezifische Weiterbildung für Personen im   

  Sales- Bereich auf hohem Niveau

 3 Praxisnahe verkaufsbezogene Fallbeispiele 

  mit Lösungen

 3 Flexible Gestaltung des Lehrplanes

 3 Eingehen auf persönliche Berufssituationen im   

  Bereich Marketing und Verkauf

 3 Hohe wissenschaftliche Kompetenz des 

  Lehrpersonals

TRAINER:

 3 Autorisierte ProfessorInnen und Lehrbefugte

KOSTEN:
• EUR 20.440,- 

  (Steuerfrei gem. § 6 Abs 1 Z 11 lit a UStG.) 

  einschließlich Seminarunterlagen und Betreuung 

  bei der Masterthesis

IN KOOPERATION MIT:

FACTS:
• Studium: berufsbegleitendes Masterstudium

• Sprache: Deutsch

• Umfang: 90 ECTS

• Dauer: 4 Semster (max. 8 Semster)

• Präsenzzeiten: 22-24 Tage (in je 2-3 Tagesblöcken)

• Ort: Gaflenz, Wien, Innsbruck.

7 PFLICHTFÄCHER:
• Allgemeines Betriebswirtschaftslehre (3 Tage)

• Finanzmanagement (2 Tage)

• Human Resource Management (3 Tage)

• Marketingmanagement (3 Tage)

• Unternehmensführung (2 Tage)

• Verkaufsmanagement (3 Tage)

• Vertriebs- und Marketingcontrolling (2 Tage)

1 WAHLPFLICHTFACH, WÄHLBAR AUS:
• Verkaufspsychologie (3 Tage)

• Key Account inkl. Produktmanagement (3 Tage) 

1 WAHLFACH, WÄHLBAR AUS:
• Key Account inkl. Produktmanagement (3 Tage)

• Online Marketing (2 Tage)

• Power Selling (2 Tage)

• Verkaufspsychologie (3 Tage) 
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HARREITHER GMBH
Oberland 71, A-3334 Gaflenz 

Tel: +43 73 53 / 666-0

office@harreither.com

www.harreither-akademie.com

IHRE ANSPRECHPARTNER

Dr. Mag. Sonja Losert PhD.

T: 0676 - 424 62 72

Dr. Raimund Harreither MBA

T: 0664 - 200 78 78

NÄCHSTER STARTTERMIN
13.1.2021


