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DIPLOMIERTER
VERKAUFSMANAGER.



HARREITHER AKADEMIE.

DIPLOMIERTER
VERKAUFSMANAGER.

Ein komplettes Rüstzeug.
Für den Erlebnisverkauf.

Wer ist der erste Kunde? Der Mitarbeiter! Ein Top-Vertrieb ist das Um und Auf für Erfolg. 

Kunden sind besser informiert - Allgemeinwissen, Fragetechniken und aktives Zuhören 

sind heutzutage wichtige Werkzeuge guter Verkäufer. Gerade hier setzt der Diplomierte 

Verkaufsmanager im Rahmen der HARREITHER Akademie an. Die darin enthaltenen, ein-

zigartigen und modularen Bildungsprogramme werden je nach Vorbildung und beruflicher 

Erfahrung individuell

gestaltet. Der Bedarf an guten Verkäufern steigt stetig:

Dem qualifizierten Verkäufer gehört die Zukunft!



VORTEILE & ZIELE:
Sie erlernen Grundkenntnisse der Beriebswirtschaft 

und des Finanzmanagements als Basis für Entschei-

dungsfindungen. Setzen Sie auf moderne Strategien 

zur Kundengewinnung, verkaufen Sie aktiv und 

meistern Sie kritische Gesprächssituationen. Durch 

richtiges Zeitmanagement bauen Sie persönliche 

Beziehungen auf und schaffen so eine langfristige 

Kundenbindung. Eine ideale Ausbildung zum Leiter 

des Verkaufsinnendienstes, Key Account Manager 

oder Gebietsverkaufsleiter.

TRAINER:

	3 Autorisierte ProfessorInnen und Lehrbefugte

KOSTEN/JAHR:
•	 EUR 1.990,- (exkl. Mwst.) 

		

FACTS:
•	 Studium: Diplomlehrlang

•	 Sprache: Deutsch

•	 Dauer: 3 Jahre

•	 Präsenzzeiten: 22-24 Tage (in je 2-3 Tagesblöcken)

•	 Ort: Gaflenz

INHALTE:
•	Nichts ist spannender als Verkaufen

•	Gesprächstechnik im Verkauf

•	Grundlagen der Finanz- und Betriebswirtschaft

•	Professioneller Verkauf von Dienstleistungen

•	Verkaufsaktiver Innendienst mit Telefonverkauf

•	Die Verkaufsleitung bei KMU´s - Vertriebscontrolling

•	Realisierungsmanagement im Verkauf

•	Marketingmanagement   „Märkte machen“

•	Das Vertriebskonzept - Erarbeitung und Gestaltung

•	Abschlusspräsentation und Zeitplan der Umsetzung

ZUSATZMODULE:
•	Präsentationstechnik

•	Eventmanagement

•	Intervalltrainings für interne Verkaufsschulungen

•	Monteur- und Praktikertrainings

•	Aufbau und struktureller Verkauf von Dienstleistungen



HARREITHER GMBH
Oberland 71, A-3334 Gaflenz 

Tel: +43 73 53 / 666-0

office@harreither.com

www.harreither.com


